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Hautarzt: Konkurrenzsituation

Auf dieser Karte sehen Sie die Ärztedichte dargestellt als Anzahl der Einwohner je Arzt für die jeweilige Region. 
Grundlage sind die tatsächlichen Ärztezahlen in der jeweiligen Region. Gezählt werden die an der ambulanten 
Versorgung teilnehmenden Ärzte inklusive angestellte Ärzte aber ohne Ermächtigte.

Eine hohe Ärztedichte erzeugt in der Regel eine entsprechende Konkurrenzsituation, sodass diese Regionen rot 
gekennzeichnet sind. Regionen mit niedriger Arztdichte sind grün eingefärbt.

Selbstverständlich kann jede Region auch aus ganz anderen wirtschaftlichen, medizinischen oder persönlichen 
Gründen für eine Niederlassung interessant sein.
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Hautarzt: Tabelle

Region Anzahl Einwohner Dichte EW/P Abw. vom ø in %

Bielefeld, SK 19 323.615 17.032 -32,75

Bochum, SK 14 378.596 27.043 6,78

Borken, LK 12 370.323 30.860 21,85

Bottrop, SK 3 117.756 39.252 54,99

Coesfeld, LK 8 220.662 27.583 8,91

Dortmund, SK 28 584.412 20.872 -17,59

Ennepe-Ruhr-Kreis, LK 15 335.676 22.378 -11,64

Gelsenkirchen, SK 14 262.063 18.719 -26,09

Gütersloh, LK 11 353.944 32.177 27,05

Hagen, SK 10 192.175 19.218 -24,12

Hamm, SK 6 182.459 30.410 20,08

Herford, LK 7 251.567 35.938 41,90

Herne, SK 8 166.924 20.866 -17,61

Hochsauerlandkreis, LK 6 273.823 45.637 80,20

Höxter, LK 3 149.800 49.933 97,17

Lippe, LK 10 355.178 35.518 40,24

Minden-Lübbecke, LK 11 317.677 28.880 14,03

Märkischer Kreis, LK 16 437.785 27.362 8,04

Münster, SK 24 273.875 11.411 -54,94

Olpe, LK 3 140.481 46.827 84,90

Paderborn, LK 9 298.869 33.208 31,12

Recklinghausen, LK 33 636.180 19.278 -23,88

Siegen-Wittgenstein, LK 9 286.299 31.811 25,61

Soest, LK 10 306.131 30.613 20,88

Steinfurt, LK 17 444.399 26.141 3,22

Unna, LK 14 416.681 29.763 17,52

Warendorf, LK 10 280.107 28.011 10,60

Westfalen-Lippe ∑ 330 ∑ 8.357.457 ø 25.326
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Hautarzt: Umsatzpotenzial GKV

Diese Karte zeigt die GKV-Umsatzpotenziale, die je Arzt in der angegebenen Region durchschnittlich möglich sind 
(Stand 12/2012). Ausgehend von den tatsächlichen Umsätzen in den KV-Regionen werden die GKV-Umsatzpotenziale 
für die Landkreise auf Basis der Rentneranteile errechnet. Die Annahme „je höher der Rentneranteil, desto mehr 
GKV-Leistungen werden erbracht“ reflektiert die Tatsache, dass GKV-Ausgaben mit dem Alter zunehmen.

Die Farbstufen stellen Abweichungen vom Durchschnittswert der jeweiligen Messgröße dar, wobei rot grundsätzlich 
ungünstige und grün günstige Ausprägungen implizieren. Je mehr sich die Einfärbung der Karte ins Grüne wandelt, 
umso positiver ist die jeweilige Region aus Sicht des hier zugrundegelegten Standortfaktors zu beurteilen.

Selbstverständlich kann jede Region auch aus ganz anderen wirtschaftlichen, medizinischen oder persönlichen 
Gründen für eine Niederlassung interessant sein.
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Hautarzt: Tabelle

Region Umsatzpot. in € Abw. vom ø in %

Bielefeld, SK 213.501 0,65

Bochum, SK 224.387 5,78

Borken, LK 182.072 -14,17

Bottrop, SK 222.386 4,84

Coesfeld, LK 191.242 -9,84

Dortmund, SK 220.934 4,15

Ennepe-Ruhr-Kreis, LK 236.908 11,68

Gelsenkirchen, SK 221.822 4,57

Gütersloh, LK 195.220 -7,97

Hagen, SK 234.947 10,76

Hamm, SK 209.186 -1,38

Herford, LK 222.761 5,02

Herne, SK 228.795 7,86

Hochsauerlandkreis, LK 218.447 2,98

Höxter, LK 215.507 1,60

Lippe, LK 223.246 5,24

Minden-Lübbecke, LK 219.281 3,37

Märkischer Kreis, LK 217.609 2,59

Münster, SK 184.776 -12,89

Olpe, LK 194.858 -8,14

Paderborn, LK 176.754 -16,67

Recklinghausen, LK 224.330 5,75

Siegen-Wittgenstein, LK 215.407 1,55

Soest, LK 208.639 -1,64

Steinfurt, LK 193.728 -8,67

Unna, LK 219.631 3,54

Warendorf, LK 203.114 -4,25

Westfalen-Lippe ø 212.123

Seite 5 von 13 erstellt am 06.11.2015
Die Auswertung erfolgt ohne Gewähr. Quellen siehe Verzeichnis.

überreicht durch



Hautarzt: Umsatzpotenzial PKV

Diese Karte zeigt die privatärztlichen Umsatzpotenziale, die je Arzt in der angegebenen Region durchschnittlich 
möglich sind (Stand 12/2012). Darin enthalten sind neben den Umsätzen mit privaten Krankenversicherungen (PKV-
Umsätzen) sowie mit Individuellen Gesundheitsleistungen (IGeL) auch die sonstigen Umsätze, die etwa im Rahmen 
der gutachterlichen Tätigkeit erzielt werden. Ausgehend von den tatsächlichen PKV-Umsätzen in den KV-Regionen 
werden die PKV-Umsatzpotenziale für die Landkreise auf Basis der Kaufkraft des Kreises ermittelt. Die Annahme 
lautet: „je höher die Kaufkraft, desto mehr Privatversicherte gibt es und umso mehr IGeL-Leistungen werden auch 
erbracht.“

Die Farbstufen stellen Abweichungen vom Durchschnittswert der jeweiligen Messgröße dar, wobei rot grundsätzlich 
ungünstige und grün günstige Ausprägungen implizieren. Je mehr sich die Einfärbung der Karte ins Grüne wandelt, 
umso positiver ist die jeweilige Region aus Sicht des hier zugrundegelegten Standortfaktors zu beurteilen.
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Selbstverständlich kann jede Region auch aus ganz anderen wirtschaftlichen, medizinischen oder persönlichen 
Gründen für eine Niederlassung interessant sein.
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Hautarzt: Tabelle

Region Umsatzpot. in € Abw. vom ø in %

Bielefeld, SK 197.246 2,30

Bochum, SK 190.276 -1,31

Borken, LK 187.459 -2,77

Bottrop, SK 191.793 -0,53

Coesfeld, LK 203.354 5,47

Dortmund, SK 185.104 -4,00

Ennepe-Ruhr-Kreis, LK 210.314 9,08

Gelsenkirchen, SK 167.143 -13,31

Gütersloh, LK 208.851 8,32

Hagen, SK 188.397 -2,29

Hamm, SK 172.362 -10,60

Herford, LK 202.471 5,01

Herne, SK 168.568 -12,57

Hochsauerlandkreis, LK 191.519 -0,67

Höxter, LK 177.675 -7,85

Lippe, LK 191.937 -0,45

Minden-Lübbecke, LK 193.027 0,11

Märkischer Kreis, LK 203.131 5,35

Münster, SK 223.135 15,73

Olpe, LK 207.875 7,81

Paderborn, LK 188.915 -2,02

Recklinghausen, LK 186.817 -3,11

Siegen-Wittgenstein, LK 198.820 3,12

Soest, LK 193.494 0,36

Steinfurt, LK 189.031 -1,96

Unna, LK 185.410 -3,84

Warendorf, LK 195.998 1,65

Westfalen-Lippe ø 192.809
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Hautarzt: Umsatzpotenzial Gesamt

Auf dieser Karte sehen Sie die vertrags- und privatärztlichen Umsätze in Summe, die je Arzt in der angegebenen 
Region durchschnittlich möglich sind (Stand 12/2012).

Die Farbstufen stellen Abweichungen vom Durchschnittswert der jeweiligen Messgröße dar, wobei rot grundsätzlich 
ungünstige und grün günstige Ausprägungen implizieren. Je mehr sich die Einfärbung der Karte ins Grüne wandelt, 
umso positiver ist die jeweilige Region aus Sicht des hier zugrundegelegten Standortfaktors zu beurteilen.

Selbstverständlich kann jede Region auch aus ganz anderen wirtschaftlichen, medizinischen oder persönlichen 
Gründen für eine Niederlassung interessant sein.
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Hautarzt: Tabelle

Region Umsatzpot. in € Abw. vom ø in %

Bielefeld, SK 410.747 1,44

Bochum, SK 414.663 2,40

Borken, LK 369.531 -8,74

Bottrop, SK 414.179 2,28

Coesfeld, LK 394.596 -2,55

Dortmund, SK 406.038 0,27

Ennepe-Ruhr-Kreis, LK 447.222 10,44

Gelsenkirchen, SK 388.965 -3,94

Gütersloh, LK 404.071 -0,21

Hagen, SK 423.344 4,55

Hamm, SK 381.548 -5,77

Herford, LK 425.232 5,01

Herne, SK 397.363 -1,87

Hochsauerlandkreis, LK 409.966 1,24

Höxter, LK 393.182 -2,90

Lippe, LK 415.183 2,53

Minden-Lübbecke, LK 412.308 1,82

Märkischer Kreis, LK 420.740 3,90

Münster, SK 407.911 0,74

Olpe, LK 402.733 -0,54

Paderborn, LK 365.669 -9,70

Recklinghausen, LK 411.147 1,53

Siegen-Wittgenstein, LK 414.227 2,30

Soest, LK 402.133 -0,69

Steinfurt, LK 382.759 -5,48

Unna, LK 405.041 0,03

Warendorf, LK 399.112 -1,44

ø 404.932
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Hautarzt: Gesamtbeurteilung

Auf dieser Karte sehen Sie die Gesamtbeurteilung einer Region aus Sicht des niederlassungswilligen Arztes, die sich 
aus der Zusammenführung von folgenden Standortkriterien für eine Fachgruppe in der jeweiligen Region ergibt:

- GKV-Umsatzpotenzial (hohes Umsatzpotenzial ist positiv für die Gesamtbeurteilung)
- Privat-Umsatzpotenzial (hohes Umsatzpotenzial ist positiv für die Gesamtbeurteilung)
- Konkurrenzsituation (niedrige Ärztedichte ist positiv für die Gesamtbeurteilung)

Die Gewichtung erfolgt jeweils mit einem Drittel. Das Gesamtumsatzpotenzial geht in diese Regionalbewertung nicht 
gesondert ein. Die Farbstufen stellen Abweichungen vom Durchschnittswert der jeweiligen Messgröße dar, wobei rot 
grundsätzlich ungünstige und grün günstige Ausprägungen implizieren. Je mehr sich die Einfärbung der Karte ins 
Grüne wandelt, umso positiver ist die jeweilige Region aus Sicht des hier zugrundegelegten Standortfaktors zu 
beurteilen.
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Selbstverständlich kann jede Region auch aus ganz anderen wirtschaftlichen, medizinischen oder persönlichen 
Gründen für eine Niederlassung interessant sein. Zur Beurteilung der Region wurden die in unseren Augen 
wichtigsten und aussagekräftigsten Faktoren aus Sicht des Arztes bzw. Zahnarztes herangezogen. Selbstverständlich 
kann es weitere Faktoren geben, die die Standortwahl begründet beeinflussen.
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Hautarzt: Tabelle

Region Punkte Abw. vom ø in %

Bielefeld, SK 37 -12,82

Bochum, SK 55 5,13

Borken, LK 32 -17,95

Bottrop, SK 71 20,51

Coesfeld, LK 46 -3,85

Dortmund, SK 35 -15,38

Ennepe-Ruhr-Kreis, LK 74 24,36

Gelsenkirchen, SK 26 -24,36

Gütersloh, LK 63 12,82

Hagen, SK 46 -3,85

Hamm, SK 33 -16,67

Herford, LK 79 29,49

Herne, SK 38 -11,54

Hochsauerlandkreis, LK 64 14,10

Höxter, LK 53 2,56

Lippe, LK 72 21,79

Minden-Lübbecke, LK 55 5,13

Märkischer Kreis, LK 56 6,41

Münster, SK 36 -14,10

Olpe, LK 68 17,95

Paderborn, LK 37 -12,82

Recklinghausen, LK 41 -8,97

Siegen-Wittgenstein, LK 62 11,54

Soest, LK 51 1,28

Steinfurt, LK 28 -21,79

Unna, LK 45 -5,13

Warendorf, LK 46 -3,85

Westfalen-Lippe ø 50
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